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Después de 30 afios de actividad, Afi
Escuela se ha situado como una escuela
de reconocido prestigio en el campo de
la economiay las finanzas. El éxito de
nuestra trayectoria se centra en 3 pilares
fundamentales: alumnos, profesores y
metodologia.

Los alumnos que cursan un programa en
nuestra Escuela han sido seleccionados
de entre los mejores candidatos a nivel
internacional, teniendo en cuenta no soélo
Sus conocimientos previos, Sino sus
capacidades para desarrollar una carrera de
éxito en un ambiente de cambio constante
en el que se valoran tanto las capacidades
técnicas como las capacidades relacionales.

El cuadro de profesores que integran el
cuerpo docente de Afi Escuela es la pieza
clave para garantizar la calidad del producto
final, nuestros egresados. Integrado por
profesionales de reconocido prestigio
gue aunan una doble condicion, rigor
académico y conocimiento practico aplicado
en su materia de conocimiento.

Este sello diferenciador confiere a nuestros
programas su elevado nivel técnico
adaptado alarealidad del momento.

Y por ultimo, el tercer pilar de nuestro éxito,
se asienta en la metodologia que utilizamos
para impartir nuestros programas. Nuestra
Escuela apuesta por la utilizacién de las
altimas tecnologias al servicio de la
formacion.

Desde Afi Escuela estamos convencidos de
gue el conocimiento es el mejor motor de
crecimiento personal y regional, y ademas el
mejor puente para el entendimiento.

Por ello, cada dia es un nuevo reto y una
nueva oportunidad. Comparte con nosotros
la ilusion por APRENDER, EMPRENDER,
CONOCER, EXPERIMENTAR.

iTe esperamos!
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¢A quién va dirigido?

Estudiantes cursando los ultimos afios de
carrera universitaria con interés en las
distintas vertientes del mundo de los
negocios internacionales y sus aplicaciones,
asi como en los desafios a los que se
enfrentan las empresas en la
comercializacion digital y promocion
internacional de sus productos y servicios.

Metodologia

La metodologia de trabajo sera
eminentemente practica. Las exposiciones
tedricas se complementaran con la
realizacion de ejercicios, ejemplos y
andlisis de casos practicos, con el doble
objetivo de permitir a los asistentes la puesta
en marcha de los conceptos aprendidos a lo
largo del programa y facilitar su participacion
y el compartir de sus experiencias con los
ponentes y el resto de los asistentes.

Curso de verano

Especialistaen Negocio Internacional

Objetivos

» Comprender los aspectos
fundamentales del entorno, la agenday
las tendencias globales que condicionan
el desarrollo del negocio internacional de
las empresas.

« Utilizar metodologias de decisiony
definicion de la estrategia de
internacionalizacion de las empresas.

* Familiarizarse con la modelizacion, la
gestion de los riesgos y las finanzas del
negocio internacional.

+ Examinar casos reales de distintas
estrategias de internacionalizacion de
empresas y de la gestion de su negocio
internacional.

+ Conocery trabajar las habilidades
individuales esenciales para ejercer
profesiones ligadas al negocio
internacional.

» Disefar a una estrategia de marketing
con técnicas de visual y design thinking.

+ Disefiar una estrategia de contenido a
través de los diferentes canales.

« Entender al consumidor y ofrecer un
producto adaptado a sus necesidades.

* Crear un plan detallado de marketing.

« Conocer herramientas de paid mediay
data-driven marketing y su aplicacién en
el plan de marketing.

» Prototipar una solucién adaptada a las
necesidades del cliente.
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Direccion Académicay Profesorado

Juan Manuel Bazo ngier .I\{Ioraté .

Direccion Académica Direccion Académica

Socio Afi * Head of Open Innovation,
Finnovating

José Manuel Amor
Socio Director del Area de
Andlisis Econémico, Afi

Paloma Garcia
Director del Area Recursos
Humanos, Afi.

Carmen Lépez 4 . Miguel Diaz Navarrete
Socia Afi. Directora del Area ~ Consultor Area de Corporate
Finanzas Publicas, Afi. = '@ Finance, Afi.

Javier Paredes
Socio Afi. Director del Area
Internacional, Afi.

Alejandro Martin
Advisory Director, Jakala

“@

Eduardo Munilla
Fundador de La Banca
Innova y Celtimedia.
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Especialista en Negocio Internacional

Médulo | Estrategia de internacionalizacion y gestion de empresas internacionales

Médulo I Distribucion comercial y marketing digital internacional
- Modulo 1 = La agenda internacional y la sostenibilidad
Estrategia de internacionalizacion y gestion de (Agenda 2030)

empresas internacionales

= Un mundo semi-globalizado en el que las
diferencias entre paises importan cual es su objetivo principal

* Presentacion
» Casos que evidencian que "el mundo no

+ Introduccién: qué es la Agenda 2030 y

» CoOmo surge la Agenda 2030 y cual es su

es plano" relacion con otros acuerdos
» Datos que evidencian que "el mundo no internacionales

es plano"
* Revision del programa * Objetivos y metas

+ CoOmo se esta implementando. Valoracion
» Geopolitica: situacion actual y perspectivas

. , y algunos ejemplos
+ Geoestrategia, geoeconomia,

geopolitica: 3 conceptos entrelazados  Arquitectura de gasto necesaria para la
* Elorden mundial post Segunda Guerra implementacién: financiacion sostenible y
Mundial
- Cambios de orden mundial: analisis prespLestas ORDS
histérico . .
» » » Desafios y oportunidades
» Puntos de atencién en la geopolitica
actual e implicaciones econémicas y  Principales conclusiones
financieras

- . = Clase Practicall
» Seguimiento de la evolucion de la

geopolitica: tipos de andlisis y recursos = ;Debe una empresa desarrollar negocio

disponibles . _
o P internacional?
= Organizacion econémico-institucional
internacional y el rol de los organismos « Introduccién

internacionales

* Introduccién a la organizaciéon
economico-institucional internacional entre paises a nivel de la industria

» Organismos internacionales clave
* El mercado multilateral

* Metodologias de andlisis de las diferencias

» Metodologia de analisis de la capacidad

de general valor con el negocio

internacional
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= Estrategias de internacionalizaciéon de la » Estrategias de financiacimiento
empresa internacional
* Introduccién: tipos de estrategias de * Mapa de riesgo del negocio
creacion de valor internacional internacional: el efecto del tipo de
- Estrategia de Adaptacion (ajustarse a cambio
las diferencias) » Estrategias de gestion habitualmente
« Estrategia de Agregacion (sobreponerse empleadas para mitigar el riesgo de tipo
a las diferencias) de cambio
- Estrategia de Arbitraje (explotar las * Desarrollo de habilidades individuales:
diferencias) habilidades a desarrollar y como hacerlo
= Logistica global y cadena de suministro * TestDISC
« Gestion de la cadena de suministro en * Habilidades individuales y el impacto en
operaciones internacionales el entorno

. Optimizacién de costes logisticos » Teécnicas de resolucion de conflictos en

. : L, entornos multiculturales
» Riesgos y estrategias de mitigacion

. . » Carreras profesionales
» Operaciones aduaneras y regulaciones

- Procedimientos aduaneros, aranceles y * Desarrollo de habilidades comerciales
regulaciones * Liderazgo, direccion y gestion del
« Cumplimiento normativo en diferentes EEIIE
paises + Técnicas de negociacion
« Clase Practicalll * Clase Practica lll. Fin de Proyecto
» Modelizacion del negocio internacional
» ] - Médulo 2
» Formulacion de un plan de negocio en o . ) ) o
_ Distribucién comercial y marketing digital
hoja de calculo internacional

* Del lienzo en blanco al disefio estratégico

» Disefo estratégico al contenido

= Marketing en la Era Digital

+ Contraste de hipotesis » Plan de Marketing y Distribucién de Canales

= Paid Media y Data-Driven Marketing

= Own Media y Personalizacién de experiencias
= Gestién de riesgos y finanzas internacionales = El Futuro del Marketing, Datos y Tecnologia

« Mitigacién de riesgos en transacciones = Préactica design thinking: prototipado

» Elementos clave para la valoracion: tasa

de descuento a aplicar en la valoracion

« Escenarios de sensibilidad

internacionales
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Afi, ALUMNI

Comunidad de profesionales

Después de 30 afios de actividad, Afi Escuela ha formado una amplia comunidad de
profesionales en el ambito econdmico, financiero y tecnoldgico. Afi Alumni es un servicio
destinado al antiguo alumno que ofrece los siguientes beneficios:

@

Formar parte de una Comunidad de Antiguos
Alumnos para facilitar y promover las relaciones
profesionales y sociales entre los antiguos alumnos

@ & EVENTOS ANUALES ALUMNI, JORNADAS
L
Contribuir al desarrollo profesional de sus miembros Ng‘%ogm fgfg Q#%&géééﬁﬁé%’gigﬁ:YESCTORES'
mediante actividades de formacion y orientacion
profesional.
@ +42.000 ALUMNOS FORMADOS

Facilitar contenido e informes sectoriales elaborados
por el Grupo Afi y envio periddico de la revista

especializada del grupo. ]
FORMACION ESPECIALIZADA, BENEFICIOS
@ 48 PARA FORMACION Y DESARROLLO, BOLSA

o _ DESARROLLO DE EMPLEO, SERVICIOS DE CARRERAS
Fomentar larelacion de los antiguos alumnos con PROFESIONAL PROFESIONALES

Afi Escuelay el grupo Afi, creando una red de
conocimiento en temas econdmico-financieros y
tecnoldgicos.
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DURACION, FECHAS Y LUGAR DE CELEBRACION

Con una duracién total de 80 horas el curso se desarrollara en Afi Escuela con posibilidad
de seguirlo streaming, en C/ Marqués de Villamejor 5, 28006 Madrid los dias 1, 2, 3, 4, 5, 8, 9,
10, 11, 12, 15, 16, 17, 18, 19, 22, 23, 24, 25 y 26 de julio de 2024 en horario de 09:00 a
13:00 horas excepto los dias 23 y 24 de julio que sera de 09:00 a 14:30 h. y el 26 de
julio que sera de 09:00 a 14:00h.

INSCRIPCIONES

El nimero de plazas son limitadas. El importe de la inscripcién al Curso Completo de 80 horas es
de $42,375 mas IVA. Si es miembro de la Asociacion de Bancos de México - ABM consulte la
promocion disponible para asociados.

¢Necesitas ayuda con el alojamiento?
iTe ayudamos! Ponte en contacto con Afi Escuela a través del correo afiescuela@afi.es

FORMALIZACION DE LA INSCRIPCION Y CONDICIONES GENERALES

+ Se formalizara la inscripciébn enviando un correo a educacioncontinua@abm.org.mx y/o

» afiescuelamexico@afi.es con el comprobante de pago antes del inicio del curso

» Elinicio del curso esta sujeto a alcanzar el quérum requerido para la correcta ejecucion de la
metodologia.

» Las cancelaciones deberan comunicarse por escrito a la direcciobn de correo electrénico
educacioncontinua@abm.org.mx y/o afiescuelamexico@afi.es y daran derecho a la devolucion
del 100% del importe de la inscripcion, siempre que se comuniquen al menos 2 semanas antes a
la fecha de inicio del curso.

» En determinados supuestos, se podra acordar la sustitucién de la persona inscrita por otra de la
misma empresa, hasta el dia anterior alinicio del curso, previa comunicacién por escrito a
Afi Escuela.

CONTACTO
O ASOCIACION DE
?Aﬁ Escuela ENAEN)? ? ?:Dg
,ﬂ afiescuelamexico@afi.es ,ﬂ educacioncontinua@abm.org.mx

. +52(55)884097 77 . +52(55)57 2243 92

(L) +52 (55) 91 99 77 53
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www.afiescueladefinanzas.es

Paseo de la Reforma 296 piso 25-127
Col. Juarez, Del.Cuauhtémoc.C.P.
06600. CDMX.México

Telf.: (+52) 55 8840 9777
afiescuelamexico@afi.es

0 AfiEscuela

g Afi_Escuela
@ Afi Escuela
AfiEscuela

o AfiEscuela

(+52) 5591 99 77 53
Si guieres contactar con nosotros a

Wle través de WhatsApp haz clic aqui.
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